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For at overbevise dit publikum skal din præsentation lægge stor
vægt på de centrale værdier ved din nye ide. Især vedrørende
værdien af dens originalitet, realiserbarhed og ønskværdighed.

Originalitet
Du er nødt til klart at præsentere, hvad der er originalt ved din 
nye ide. Hvad gør den så speciel? På hvilken måde har den et
innovativt potentiale? Potentiale til at sætte nye standarder i jeres
team og i jeres branche? Potentiale til at føre til en banebrydende
løsning på et af jeres vigtige problemer?

Du kan pege på, hvordan en række nylige forandringer har skabt
en ny situation. Hvordan disse forandringer har påvirket eller vil 
påvirke dit team eller din branche. Det kan skyldes indførelsen 
af ny teknologi, en ny type samarbejde, nye regler, nye medar-
bejdere, samfundsændringer eller ændringer i markedet. Ændrin-
ger, der kræver en ny type løsning. Dette skaber mulighed for at 
sammenligne den gamle virkelighed med den nye virkelighed. 
Du skal derfor illustrere, kvantificere og kvalificere forskellene
på, hvordan det var før, og hvordan det er blevet, eller hvordan 
det sandsynligvis vil blive i nærmeste fremtid. Du skal forklare,
hvordan din nye ide passer til denne nye virkelighed. Hvordan 
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